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道営工業用水道事業における工業用水需要開拓の位置付けと展開
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○北海道企業局経営戦略（令和２年度～令和11年度）

• 工業用水の安定的な供給を継続していくため、経営基盤強化の一環として需要開拓を位
置付けて推進

○道営工業用水需要開拓推進の枠組

(1)関係機関等との連携

(2)企業に対する営業活動

(3)企業に向けた広報・ＰＲ

(4)一般道民等に向けた広報・ＰＲ

• 工業用水道事業・企業立地等に関係する情報を共有し、取組の連携を図る

• 新規受水や増量の可能性がある企業に対して情報提供を行い工業用水活用を提案

• 関連する産業分野に向けて幅広く情報を発信して広報・ＰＲを実施

• 広く一般道民に向けて広報・ＰＲを行い工業用水道事業への理解を促進



令和４年度実施状況・令和５年度実施計画（案） ①
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○関係機関等との連携

○企業に対する営業活動



令和４年度実施状況・令和５年度実施計画（案） ②
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○企業に向けた広報・ＰＲ

○一般道民等に向けた広報・ＰＲ



令和５年度における推進方向①：営業活動における重点分野の設定
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○近年の社会変革･企業立地の動向を踏まえた重点分野の設定

• 重点分野①：再生可能エネルギー・水素エネルギー等脱炭素技術の活用に取り組む企業
• 重点分野②：サプライチェーンの再編･強化への対応を図る企業
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《参考》「北海道企業立地ガイドブック」が掲げる立地環境の優位性

環境に優しい
新エネルギー

優秀な人材・研
究機関の集積

充実した生活
環境

• 全国トップレベ
ルの再生可能
エネルギーの
宝庫

• クリーンエネル
ギーや冷涼な
気候の利活用

• 良質で豊富な
人材

• 進出企業を協
力にサポートす
る試験研究機
関

• 開放的で個性
的な地域社会

• 人と企業に快
適な環境



○令和５年度における推進方向

• 重点分野①②に即して企業向けイベントを選定し営業活動を実施

• 地域における企業誘致・産業振興の取組などとの連携拡大も視野に入れて企業向けイベ
ントを活用（例：脱炭素技術の活用に向けたイベントにおける地元市町等との連携）

• 参加に当たっては、事業実施地域見学受入れの取組との連動を図り、企業への情報提供
を拡充
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令和５年度における推進方向②：企業向けイベントの活用

○令和４年度の取組実績

• 国際食品工業展（6/7～10東京）：22社のブースを訪問して道
営工業用水を紹介

• ケミカルマテリアル（10/17～28オンライン）：35社にオンライ
ンで道営工業用水を紹介

• 北海道ビジネスEXPO（11/10～11札幌）：69社のブースを訪
問して道営工業用水を紹介

• メッセナゴヤ（11/16～18名古屋）：経済部開設ブースに資料
を展示 等



• 参加者の希望に沿った見学内容を提案し、将来の企業立地･設備投資の検討に資する情
報収集を支援

• 提案可能な見学事例を具体的に提示することで、提案内容の訴求力を強化

• 取組の認知度を高めるため、インターネット広告の活用拡大など、情報発信の多角化・多
様化を推進
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令和５年度の推進方向③：事業実施地域見学の受入れ

○令和５年度における推進方向

○令和４年度の取組実績

• 専用ウェブページ開設（6/22～）

• （一社）日本立地センター「産業立地情報」メルマガ
掲載（9/15～）

• Facebook広告実施（9/26～10/25）

• 総合化学メーカー様の経営戦略部門にオンラインで
プレゼンを実施（12/19）



令和５年度の推進方向④：ダムカード・工水カードの活用
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• 企業局作製・配布の「発電所カード」や地元開催イベントとの連動などにより、ＰＲ効果増大
を図る取組を強化

地区・地域 配布開始 取組実績

室蘭地区「幌別ダム」カード H27.3.30～ • 室蘭地区工業用水道管理事務所（閉庁日は
登別市役所１階宿直室）で配布

• 全国統一デザイン版の配布枚数が累計で１
万枚を突破

苫小牧地区工水カード R元.11.16～ • 道の駅 ウトナイ湖で配布（3,000枚限定）
• 目標枚数の3,000枚に到達し配布を完了
（7/29）

石狩湾新港地域工水カード R3.3.1～ • 石狩観光センター（通年）・はまなすの丘公
園ヴィジターセンター（夏季）で配布（3,000枚
限定）

○令和５年度における推進方向

○令和４年度の取組実績


